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მოდული

1. ზოგადი ჩანაწერები
	მოდულის სახელწოდება 
	მეწარმეობა

	სარეგისტრაციო ნომერი
	11.00.6

	ვერსია № და თარიღი
	№2

	მოცულობა კრედიტებში
	4




2. სტანდარტული ჩანაწერები
	№
	სწავლის შედეგები
	შესრულების კრიტერიუმები
	კომპეტენციის პარამეტრების ფარგლები
	შეფასების მიმართულება
	სწავლის შედეგის მოცულობა კრედიტებში

	1
	რეფლექსია საკუთარ სამეწარმეო კომპეტენციებზე და სამომავლო განვითარების გეგმის დასახვა
	1. აღწერს მეწარმეობის არსს;
2. აღწერს მეწარმის აზროვნების მოდელს;
3. აანალიზებს საკუთარ (გუნდის) სამეწარმეო კომპეტენციებს EntreComp-ის ჩარჩოს მიხედვით;
4. EntreComp-ის ჩარჩოს მიხედვით ადგენს საკუთარი (გუნდის) სამეწარმეო კომპეტენციების განვითარების გეგმას.
	მეწარმეობის არსი
· სამეწარმეო (ანტრეპრენერული) საქმიანობის არსი
· მეწარმეობა და ცხოვრების ხარისხი  - მეწარმეობის ეკონომიკური, სოციალური და კულტურული ღირებულება;
მეწარმის აზროვნების მოდელი
· შემოქმედებითი აზროვნება და ყოველდღიური ცხოვრება
· მეწარმეული აზროვნება, ბიზნესაზროვნება, ღირებულებაზე დაფუძნებული მეწარმეობა,  ლინ სთართაფი, დიზაინ აზროვნება;
საკუთარი (გუნდის) სამეწარმეო კომპეტენციების გაანალიზება EntreComp-ის ჩარჩოს მიხედვით
· ევროპის სამეწარმეო კომპეტენციების ჩარჩო
· სამეწარმეო კომპეტენციების შეფასება;
საკუთარი (გუნდის) სამეწარმეო კომპეტენციების განვითარების გეგმის შედგენა
· საკუთარი სამეწარმეო კომპეტენციების განვითარების ერთი და 3 წლიანი გეგმის შედგენა, მიღწევის გზების და რესურსების იდენტიფიცირება.
	გამოკითხვა
	0.5

	2
	მომავლის შესაძლებლობების ამოცნობა და ოპტიმიზაცია
	1. ატარებს სამაგიდო კვლევას  სხვადასხვა სფეროს მომხმარებლის ქცევის ტენდენციების და მათ განმაპირობებელი ფაქტორების გასაანალიზებლად;
2. ატარებს საჭიროების/ბაზრის კვლევას დიზაინ აზროვნების მეთოდოლოგიის და მარტივი ეთნოგრაფიული კვლევის მეთოდების გამოყენებით;
3. ასაბუთებს შერჩეული იდეის ოპტიმალურ სამომავლო პოტენციალს;
4. სტატისტიკური მონაცემების საფუძველზე ითვლის პოტენციურ გასაღების ბაზარს.
	საჭიროების/ბაზრის კვლევა
· ემპათიის (თანაგრძნობის) რუკა 
· ღირებულების რუკა
· მარტივი ეთნოგრაფიული კვლევის მეთოდი.

	პრაქტიკული დავალება

	1

	3
	იდეების გენერირება, განვითარება და შეფასება
	1. ავითარებს პროდუქტის/სერვისის იდეებს დიზაინ აზროვნების მეთოდის მიხედვით;
2. არჩევს იდეას იდეის შეფასებისა და განვითარების ინსტრუმენტების გამოყენებით; 
3. წარმოადგენს მინიმალური სიცოცხლისუნარიანობის მქონე პროდუქტის/სერვისის პროტოტიპს ლინსტარტაპ მეთოდოლოგიის გამოყენებით;
4. აგროვებს ინფორმაციას პროტოტიპის ტესტირების ინსტრუმენტების გამოყენებით იდეის გასაუმჯობესებლად;
5. ცვლის პროტოტიპს მიღებული უკუკავშირის საფუძველზე;
6. აანალიზებს და საზღვრავს იდეის განხორციელებადობას დიზაინ აზროვნების სამი ლინზის ჩარჩოს მიხედვით;
7. ასაბუთებს საკუთარი იდეის მდგრადი განვითარების პოტენციალს.
	იდეის შეფასებისა და განვითარების ინსტრუმენტები
· SWOT ანალიზი
· Canvas  Business Model (ბიზნეს მოდელის ტილო);
მინიმალური სიცოცხლისუნარიანობის პროდუქტის/სერვისის პროტოტიპის შექმნა ლინსტარტაპ მეთოდოლოგიის გამოყენებით
· ლინ-სტარტაპ მეთოდოლოგია
· მინიმალური სიცოცხლისუნარიანობის პროდუქტი -  (MVP - Minimum Viable Product) 
· MVP შექმნა;
მდგრადი განვითარების პოტენციალი
იდეის ეკონომიკური, სოციალური და კულტურული ღირებულება.

	პრაქტიკული დავალება

	1

	4
	ბიზნესის დაგეგმვა

	1. PESTLE ანალიზის საფუძველზე შეიმუშავებს ბაზარზე შესვლის და პოზიციონირების სტრატეგიას;
2. შეიმუშავებს სტრატეგიის განხორციელებისთვის საჭირო მარკეტინგულ გეგმას;
3. შეიმუშავებს კორპორაციული სოციალური პასუხისმგებლობის სტრატეგიას გაეროს  მდგრადი განვითრების მიზნებთან შესაბამისობაში;
4. განსაზღვრავს ბიზნესის რეგისტრაციისთვის ოპტიმალურ ორგანიზაციულ-სამართლებრივ ფორმას. 

	PESTLE ანალიზი 
· (პოლიტიკური, ეკონომიკური, სოციალური, ტექნოლოგიური) ანალიზი;
მარკეტინგული გეგმა
· კონკურენტების რუკა
· კონკურენტული უპირატესობა
· მარკეტინგის 4P სტრატეგია
· მარკეტინგული აქტივობების დაგეგმვა
· გაყიდვების სტრატეგია;

კორპორაციული სოციალური პასუხისმგებლობის სტრატეგია
· გაეროს მინიმუმ 3 მიზნის გამოყენებით;
ორგანიზაციულ-სამართლებრივი ფორმები: ინდ. მეწარმე, შპს, სპს, კს, სააქციო საზოგადოება, კოოპერატივი.
	პრაქტიკული დავალება

	1

	5
	რესურსების მართვა და გამარტივებული ფინანსური აღრიცხვა-ანგარიშგება
	1. განსაზღვრავს  იდეის განხორციელებისთვის საჭირო ფინანსურ, ადამიანურ, ტექნიკურ და სხვა რესურსებს;
2. განსაზღვრავს პროდუქტის/სერვისის საფასო სტრატეგიას და ფასს;
3. აკეთებს გამარტივებულ ფინანსურ აღრიცხვა-ანგარიშგებას;
4. განსაზღვრავს დაფინანსების პოტენციურ წყაროებს;
5. ახდენს მოგების კალკულაციას;
6. ითვლის ბიუჯეტში შესატან გადასახადებს.

	იდეის განხორციელებისთვის საჭირო ფინანსურ, ადამიანურ, ტექნიკურ და სხვა რესურსები
· რესურსების რუკა
· რესურსების მოპოვების გზების განსაზღვრა;
საფასო სტრატეგია და ფასი
· იდეის განხორციელების ხარჯების აღწერა;
· საბაზრო ფასი,
· მომხმარებლის მიერ აღქმული ფასი,
· თვითღირებულება; 
გადასახადები
· საშემოსავლო გადასახადი
· მოგების გადასახადი.
	პრაქტიკული დავალება

	0.5





3. დამხმარე ჩანაწერები

3.1 რეკომენდაციები სწავლებისა და შეფასებისთვის
	სწავლის შედეგები
№
	თემატიკა
	სწავლების რეკომენდებული ფორმა
	შეფასების რეკომენდებული მეთოდები
	რეკომენდებული მტკიცებულებები პროფესიული სტუდენტის  პორტფოლიოსთვის

	1
	· მეწარმე, როგორც ინდივიდი, მეწარმეობრივი აზროვნება, ამბიციები და ღირებულებები; 
· მეწარმე vs ბიზნესმენი;
· მეწარმეული ცხოვრების გამოწვევები;
· მეწარმეობის წვლილი ეკონომიკაში;
· ენტრეკომპის (ევროპული სამეწარმეო კომპეტენციების ჩარჩოს) მიმოხილვა კონკრეტული მაგალითებით;
· სამეწარმეო კომპეტენციების თვითშეფასება ენტრეკომპის (ევროპული სამეწარმეო კომპეტენციების ჩარჩოს) მიხედვით; 
· თვითგანვითარების სტრატეგია და გეგმა;
· ღირებულებაზე დაფუძნებული მეწარმეობა;
· სოციალური და კომერციული მეწარმეობა (მსგავსებები, განსხვავებები);
· დიზაინაზროვნება და ინოვაციის პროცესი.
	ლექცია, პრეზენტაცია, 
ინტერაქტიული ლექცია, სამუშაო ჯგუფში მუშაობა

	წერითი გამოკითხვა: ღია ან/და დახურული ტესტი, კაზუსის ან/და ამოხსნილი ამოცანის შეფასება;

ზეპირი გამოკითხვა: დისკუსიაში/დებატებში მონაწილეობის, სიტუაციური ანალიზის, სტუდენტის მიერ მომზადებული პრეზენტაციის შეფასება

	გამოკითხვა ზეპირი ან/და წერილობითი მტკიცებულება

ა)ზეპირი: პროფესიული მასწავლებლის მიერ შევსებული ჩანაწერი/კითხვარი/შეფასების ფურცელი ან/და ვიდეოჩანაწერი ან/და აუდიოჩანაწერი ან/და ელექტრონულად ჩატარებული გამოკითხვა: ელექტრონულად შესრულებული ნამუშევარი, რომელიც ადასტურებს ცოდნას, უნარს ან/და კომპეტენციას;

ბ)წერილობითი:  პროფესიული სტუდენტის მიერ წერილობით შესრულებული ნამუშევარი, რომელიც ადასტურებს ცოდნას, უნარს ან/და კომპეტენციას;

გ) პროფესიული სტუდენტის მიერ მომზადებული პრეზენტაცია (ელექტრონული მასალა).

	2
	· სამომხმარებლო ტენდენციების სამაგიდო კვლევის  გზები და საშუალებები  სხვადასხვა სფეროში; 
· ტრენდი VS ფადიტრენდსეტერები და ტრენდის შემქმნელები;
· მე-4 ინდუსტრიული  რევოლუციის გავლენა;
· მომხმარებლის გადაწყვეტილების მიღების პროცესის ცვლილება;
· მომავლის ტრენდების განსაზღვრა სამი ჰორიზონტის და 4 P-ს მეთოდით;
· როჯერსის ინოვაციის ათვისების მრუდი;
·  ინტერვიუების ჩატარების რჩევები ინოვატორებთან და ადრეულ ადეპტებთან;
· ეთნოგრაფიული კვლევა და დაკვირვება სოციალურ ქსელში;
· პერსონას რუკის კვლევა;
· ემპათიის რუკის შექმნა;
· მომხმარებლის გამოცდილების გზის კვლევა; 
· მომხმარებლის პრობლემის იდენტიფიკაცია;
· მომხმარებლის სეგმენტაცია;
· გასაღების ბაზრის გამოთვლა.
	ინტერაქტიული ლექცია, პრაქტიკული მეცადინეობა, სამუშაო ჯგუფში მუშაობა
	შესრულებული პრაქტიკული დავალების შეფასება - პრეზენტაცია, სწავლის შედეგიდან გამომდინარე შექმნილი პროდუქტის შეფასება
	პრაქტიკული დავალება - პროდუქტი, როგორც მტკიცებულება

პროფესიული სტუდენტის მიერ შესრულებული პროექტი ან/და ვიდეოჩანაწერი ან/და აუდიოჩანაწერი ან/და არტეფაქტი ან/და ესსე ან/და ამოხსნილი კაზუსი ან/და ელექტრონული ფაილი ან/და მატერიალური დოკუმენტი და სხვა. ზემოაღნიშნულიდან გამომდინარე, პროფესიული სტუდენტის პორტფოლიოსთვის რეკომენდებული მტკიცებულებების ველში, მიეთითება კონკრეტული სწავლის შედეგისთვის განსაზღვრული სწავლების რეკომენდებული ფორმისა და გამოსაყენებელი შეფასების რეკომენდებული მეთოდების შესაბამისი მტკიცებულებები.

	3
	· იდეების განვითარების ტექნიკები (მრგვალი რობინი, ყველაზე ცუდი იდეა, მეშაფი, სთორიბორდინგი,  საპირისპირო აზრი. ინდივიდუალური იდეაცია, ჯგუფური იდეაცია)
· პროდუქტის შემთხვევაში ფიზიკური პროტოტიპის შექმნა;
· სერვისის შემთხვევაში პროცესის სქემის აწყობა;
· პროდუქტის/ სერვისის გამოყენების სცენარების აღწერა;
· პროტოტიპის პრეზენტაცია და ტესტირება;
· იდეის პირველადი შეფასება ინოვაციის სამი ლინზის მეთოდის მეშვეობით (განორციელებადობა, მოთხოვნა, მომგებიანობა).
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	· გარემოს PEST (პოლიტიკური, ეკონომიკური, სოციალური, ტექნოლოგიური) ანალიზი;
· კონკურენტების რუკა;
· კონკურეტული უპირატესობა (დიფერენციაცია და პოზიციონირება); 
· ბრენდის ძაბრი (brand funnel) და მომხმარებლის გადაწყვეტილების თითოეულ ეტაპზე რეკომენდებული აქტივობები;
· ღირებული შეთავაზება;
· მარკეტინგული გეგმა;
· მომხმარებლის სეგმენტაცია; 
· გაყიდვების არხები;
· სთეიქჰოლდერების რუკა; 
· კომუნიკაციის არხები;
·  ბიზნესის საკუთრების ფორმები;
·  სოციალურ-კორპორატიული პასუხისმგებლობის სტრატეგია; 
· კომპანიის სტრატეგიის მდგრადი განვითრების მიზნებთან შესაბამისობა;
· გუნდისთვის საჭირო კომპეტენციები;
· კომუნიკაციის გეგმა (ტიპები, მთავარი მესიჯები, ინტენსივობა, კალენდარი); 
· ინვესტორთან/პარტნიორთან პროდუქტის/სერვისის პრეზენტაცია/„ფიჩი“.
	
	
	

	4. 
	· საჭირო და ხელმისაწვდომი ფინანსური, ადამიანური და ტექნიკური რესურსები და რესურსების რუკა;
· შეგროვებული მონაცემების ტექნიკური და ეკონომიკური ანალიზი;
· ნაკლული რესურსების მოპოვების გზები;
· ფასწარმოქმნის მეთოდები: ხარჯზე დაფუძნებული ფასი, კონკურენტული ფასი, ღირებულებაზე დაფუძნებული ფასი;
· იდეის განხორციელების ხარჯები;
· ნულოვანი მოგების წერტილი;
· ბიზნესის დაფინანსების წყაროები (საკუთარი, მოზიდული - საბანკო კრედიტი, ინვესტიცია, დაფინანსება, გრანტი და სხვ.): 
· შემოსავლები და მისი სახეები (საქონლის/სერვისის რეალიზაცია, შემოსავლები; ქონების რეალიზაციიდან მიღებული შემოსავლები; იჯარა; საპროცენტო სარგებელი; სესხი);
· ბიზნესის ხარჯები და  სახეები (მუდმივი და ცვალებადი);
· გადასახადები, მათი სახეები და კალკულაცია (საშემოსავლო გადასახადი, მოგების გადასახადი, ქონების გადასახადი, დამატებული ღირებულების გადასახადი, აქციზი, იმპორტის გადასახადი);
· შემოსავლების და ხარჯების კალკულაცია; მოგება; დივიდენდი.
	
	
	



3.2 რეკომენდებული სასწავლო რესურსი :
· „ანტრეპრენერობა“  ნ. ანდრიაძე https://entrepreneurship.ge/

4 დამატებითი რეკომენდაციები მოდულის განხორციელებასთან დაკავშირებით (საჭიროების შემთხვევაში)
4.1 საათების განაწილების სარეკომენდაციო სქემა
	[bookmark: _GoBack]სწავლის შედეგები
	საათების განაწილება სწავლის შედეგების მიხედვით

	
	საკონტაქტო
	დამოუკიდებელი
	შეფასება
	სულ

	1. 
	10
	1,5
	1
	12,5

	2. 
	22
	2
	1
	25

	3. 
	22
	2
	1
	25

	4. 
	22
	2
	1
	25

	5. 
	10
	1,5
	1
	12,5

	სულ
	86
	9
	5
	100





4.2 რეკომენდაციები სპეციალური საგანმანათლებლო საჭიროების (სსსმ) და შეზღუდული შესაძლებლობების მქონე (შშმ) პროფესიული სტუდენტების/მსმენელების სწავლებისათვის
საჭიროების შემთხვევაში, სპეციალური საგანმანათლებლო საჭიროების მქონე სტუდენტისთვის საგანმანათლებლო დაწესებულების მიერ მუშავდება ინდივიდუალური სასწავლო გეგმა, რომელიც ეფუძნება პროფესიულ საგანმანათლებლო პროგრამას/მოდულს და წარმოადგენს მის მოდიფიკაციას (მისაღწევი სწავლის შედეგების თვისობრივ ან რაოდენობრივ ცვლილებას) და/ან აკომოდაციას (სწავლებისა და შეფასების მიდგომებში ცვლილებას მისაღწევი სწავლის შედეგების ცვლილების გარეშე) და, შესაბამისად, აზუსტებს სპეციალური საგანმანათლებლო საჭიროების მქონე სტუდენტისთვის საჭირო  დამატებით საგანმანათლებლო მომსახურებას. 

ინდივიდუალური სასწავლო გეგმა გამოიყენება, როგორც სახელმძღვანელო სპეციალური საგანმანათლებლო საჭიროების მქონე სტუდენტის საგანმანათლებლო პროცესის განხორციელებისთვის. ინდივიდუალური სასწავლო გეგმის ფარგლებში სპეციალური საგანმანათლებლო საჭიროების მქონე სტუდენტის მიმდინარე შეფასება ხორციელდება ინდივიდუალურად, განსაზღვრულ მისაღწევ სწავლის შედეგებთან, ხოლო საბოლოო შეფასება და კრედიტების მინიჭება - საგანმანათლებლო პროგრამის/მოდულის მოთხოვნებთან მიმართებით.


